Velos, attention
derriere!

Pour renforcer la sécurité
des cyclistes, CD Project a
imaginé un systéme inédit
de rétroviseurs.

NE CHUTE, GA VA, DEUX
chutes, c'est trop! Il aura
pourtant fallu deux acci-
dents sérieux de bicyclerte
pour que Carlo Dondo in-

vente Sprintech: un systéme de rétrovi-

seurs pour vélos de course
totalement inédit. Légers,

Carlo Dondo: «La majorité de ma
production a été écoulée en France.»

quer aux pays nordicques, «plus sensibles
au concept de sécurité et ot le vélo sur-
classe l'automobile dans les centres ur-
bains». Des contacts sont également en
cours avec des Britanniques et des Alle-
mands.

Loriginalité de cette invention n'aen
tout cas pas échappé 4 certains fabri-
cants. Carlo Dondo a eu
beau déposer des brevets

CD PROJECT EN CHIFFRES
réglables, aérodynamiques, pnnée de création: pour la protéger, des copies
bon marché, les produitsdé-  1997. Chitire circulent déja en Italie.
veloppés par cet Italien ha-  d'affaires: nonpublie.  «Heureusement, elles sont
bitanten Valaisdepuisbien- ~ Capital de départ: de moins bonne qualité.
téit 40 ans sont surtout trés 150000 francs. Mais cela me fait du tort
Structure de la

simples & installer; ils se
fixent en effer directement
dans le prolongement des
poignées.  Contrairement
aux rétroviseurs actuellement dispo-
nibles sur le marcheé, ceux de Dondo ne
transmettent pas les vibrations du ter-
rain.

Mais 'avantage principal decette in-
vention, qui permet aux cyclistes de sur-
veiller leurs arriéres sans avoir  se re-
tourner, est bien sor la sécurité. Cer ar-
gument semble n'avoir pas séduit autant
que Carlo Dondo l'escomptait. «fe pben
sais que les Suisses éraient rrés sensible
4 cette question. La majorité de ma pro-
duction a en fait &cé écoulée en France et
en [talie.»

Aprés la faillite du garage qui I'em-
ployait, Carlo Dondoa passé présd'unan
i développer et perfectionner son idée. [l
n'a pas hésité a parcourir prés de 650 ki-
lométres, entre Sion et Venise, pour tes-
ter son invention, avant de démarrer la
fabrication et la commercialisation de
ses premiers rétroviseurs en 1997. La ba-
se financiére pour lancer son entreprise?
Toutes ses économies, y compris son
pilier. Le local pour sa société, CD Pro-
ject sarl? Son ancien garage. Les ma-
chines pour fabriquer ses rétroviseurs?
Un outillage simple, mais E:rformann
qui permet la fabrication de plusieurs
milliers de pidces en l'espace de quelques
semaines.

Le premier stock est aujourd’hui
épuisé. Apres la Suisse, ITtalie et la Fran-
ce, CD Project entend maintenant s'atta-
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société: s.a.r.l.
Effectif: 2 personnes.

commercialement», déplo-
re-t-L 1l en faut routefois
plus pour décourager le pa-
tron de CD Project. Aprés
rintech, des modéles pour VI T et city
bikes viennent en effer Ee voir le jour.

La petite puce
qui monte...

En développant une carte a
puce multifonctions, Sport
Access s'impose désormais
bien au-dela des frontiéres
valaisannes.

E5 STATIONS DE S5KI VALAISAN~

nes cherchaient depuis long-
temps un nouveau systéme
de contréle d'acceés i leurs
remontées meéca-

SPORT AGCESS

ton; il a bénéficié du soutien technicue
de I'Ecole d'ingénieurs du Valais et de
plusieurs autres spécialistes.

La solution imaginée par ces ingé-
nieurs constitués alors en «groupement
d'intérét économique» est,  premiére
vue, on ne peut plus simple. I s'agit
d'une carte 4 puce. Mais attention, cet
objet n'est pas si anodin qu'il y parait au
premier abord. Contrairement a la plu-
part des cartes de ce type disponibles
sur le marché, le produit développé par

Sport Access peut étre utilisé pour ac-
céder non seulement i des domaines
skiables, mais aussi 2 une multitude
d'installations sportives. Voire 4 terme,
4 des salles de spectacles ou 4 tout autre
structure nécessitant le paiement d'une
cotisation ou dune entrée (associa-
tions, stades, etc.).

«Les cartes utilisées jusqu'a présent
g'appuyaient généralement sur des
pools dentreprisess, explique Thierry
Gattlen. La notre permet aux diffe-
rentes sociétés impliquées de demeurer
totalement indépendantes les unes des
autres. [utilisateur peut en outre mo-
difier, en tout temps, les prestations
prépayées sur sa carte. Cette approche
est entigrement nouvelle: le choix dé-
pend de l'utilisateur et non du vendeur.-
Dans la foulée, Sport Access développe
également les portiques d'accés, qui
Ferrn&ttent la lecture de la carte «main
ibres (subtilité supplémentaire, celle-
ci peut étre lue méme dans la poche ar-
ritre d'un pantalon), ainsi que

niques. Depuis le printemps toute linformarique nécessai-
1997, elles Ili:nnc trouve, A cet-  ENCHIFFRES re aussi bien a 'émission de 1z
te époque, Thierry Gattlen, Année de créa- carte qu'a sa gestion.

alors collaborateur de Sodeval  tion: 1997, Le succes fut immédiat. A
(Société pour le développe- Chiffred'affaires: 1] point que Ientreprise
ment de ['économie valaisan- /6 million de avoue aujourdhui avoir des
ne), décidait de créer Sport featees. actions: | “dlifficultés & suivre la deman:
Access. 1l gest lancé avec un mu trancs, ¢ 300000 cartes devraien|
capital action de 876 000 gycture: trouver preneur cette année
francs, apportés en grande gocisté anonyme. CONLTE «seulements 40000 L
partie par les sociétés de re-  EHfectif: saison précédente. Le systéme
montées mécaniques du can- 12 personnes. fair désormais des émules an.



